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[bookmark: _ajyjlphw8pi8]SAIC Passenger Company vượt mốc doanh số 1 triệu xe, thiết lập kỷ lục doanh số năm mới
Doanh số 10 tháng đầu năm tăng 43,8% so với cùng kỳ, dẫn đầu tốc độ tăng trưởng trong nhóm các hãng xe đạt doanh số triệu xe.
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SMPV dẫn đầu đà tăng trưởng trong nhóm các hãng xe triệu xe với mức tăng 43,8% trong 10 tháng đầu năm.
Theo số liệu chính thức, SAIC Motor Passenger Vehicle Company (SMPV) - đơn vị kinh doanh xe du lịch trực thuộc Tập đoàn SAIC Motor - đã vượt mốc doanh số 1 triệu xe trong năm 2026 vào đầu tháng 11, chính thức gia nhập nhóm các nhà sản xuất ô tô có doanh số triệu xe và thiết lập kỷ lục doanh số năm mới.
Trong bối cảnh cạnh tranh thị phần ngày càng gay gắt và các chính sách ưu đãi dành cho xe năng lượng mới (NEV) dần thu hẹp, SMPV đã triển khai cải cách trên toàn bộ hoạt động với định hướng chiến lược rõ ràng, đồng thời đẩy nhanh quá trình chuyển đổi sang NEV thông qua việc tăng cường năng lực vận hành tích hợp. Những nỗ lực này đã giúp gia tăng sản lượng bán hàng, cải thiện thứ hạng trên thị trường và nâng cao cơ cấu doanh số. Nhờ đó, bất chấp những thách thức chung của ngành, SMPV trở thành nhà sản xuất xe du lịch có tốc độ tăng trưởng nhanh nhất trong nhóm các hãng xe đạt doanh số triệu xe trong năm 2026.
[bookmark: _burgne4hcvh0]Động lực tăng trưởng được củng cố, thể hiện qua doanh số, thứ hạng thị trường và cơ cấu sản phẩm ngày càng cải thiện
Cột mốc doanh số 1 triệu xe đánh dấu sự chuyển dịch trong động lực tăng trưởng của SMPV: từ việc tận dụng các cơ hội thị trường sang phát huy năng lực vận hành tích hợp.
Ngay từ đầu năm 2025, SMPV đã bắt đầu điều phối nguồn lực theo một định hướng chiến lược thống nhất và tập trung vào các sản phẩm cốt lõi. Đến cuối năm 2025, công ty tiếp tục tích hợp xuyên suốt các hoạt động phát triển sản phẩm, marketing và tương tác khách hàng; đồng thời đưa hoạt động phối hợp giữa R&D, sản xuất và kinh doanh, cùng cơ chế tiếp nhận phản hồi khách hàng vào quy trình vận hành của tổ chức.
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Chuyển đổi sang xe năng lượng mới (NEV) trở thành động lực tăng trưởng chủ đạo của SMPV. 
Nhờ đó, ý kiến khách hàng được chuyển hóa nhanh hơn thành định hướng phát triển sản phẩm, trong khi những thành tựu công nghệ tích lũy được nhanh chóng ứng dụng thành các tính năng thực tế trên xe thương mại. Nhu cầu của khách hàng và các giải pháp công nghệ cũng được kiểm chứng song song trong cùng một quy trình. Năng lực tổ chức, chuyên môn công nghệ và định hướng phát triển sản phẩm vì vậy không còn hoạt động riêng lẻ, mà trở thành một hệ thống năng lực tích hợp có thể áp dụng xuyên suốt các dòng xe.
Những năng lực tích hợp này đã mang lại kết quả nổi bật trong năm 2026. Xét về doanh số, SMPV ghi nhận tăng trưởng liên tục trong ba năm qua và vượt mốc 1 triệu xe chỉ trong chưa đầy 11 tháng của năm 2026, bất chấp những khó khăn chung của ngành. Doanh số hàng tháng vượt 100.000 xe trong 7 tháng liên tiếp, kể từ tháng 04/2026.
Trong 10 tháng đầu năm, doanh số tăng mạnh 43,8% so với cùng kỳ, dẫn đầu tốc độ tăng trưởng trong nhóm các hãng xe đạt doanh số triệu xe và cao hơn 34,3 % so với đơn vị có tốc độ tăng trưởng đứng thứ hai.
Về cơ cấu doanh số, các động lực tăng trưởng mới của SMPV tiếp tục phát huy hiệu quả. Doanh số NEV lũy kế từ đầu năm tăng 157,6% so với cùng kỳ, dẫn đầu tốc độ tăng trưởng trong nhóm 10 nhà sản xuất hàng đầu. Riêng trong tháng 10, NEV chiếm 61,7% tổng doanh số của SMPV, tăng đáng kể so với mức 36,4% hồi tháng 1. Điều này cho thấy điện hóa đang trở thành động lực tăng trưởng chủ đạo của doanh nghiệp.
SMPV đang chuyển trọng tâm cạnh tranh từ từng mẫu xe riêng lẻ và giá bán sang năng lực vận hành tổng thể và khả năng phát triển bền vững trong dài hạn. Cột mốc 1 triệu xe không chỉ thể hiện sự gia tăng về quy mô, mà còn chứng minh rằng các nhà sản xuất ô tô có thể tạo ra tăng trưởng bền vững cho các thương hiệu tự chủ của SAIC thông qua việc củng cố năng lực vận hành, thay vì phụ thuộc vào những lợi thế thị trường mang tính ngắn hạn.
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Năng lực vận hành tích hợp xuyên suốt từ R&D đến sản xuất và chuỗi cung ứng toàn cầu là nền tảng giúp SMPV bứt phá doanh số. 
[bookmark: _wk0ecsrkc77k]Các thương hiệu bổ trợ lẫn nhau, tạo đà tăng trưởng mạnh mẽ; hai mẫu xe 07 tiếp tục dẫn dắt thành công về doanh số
Thế mạnh của Tập đoàn SAIC Motor trong việc tích hợp chuỗi cung ứng, phối hợp giữa hoạt động sản xuất xe và linh kiện, thúc đẩy hợp tác quy mô lớn giữa các đơn vị thành viên và tận dụng lợi thế kinh tế nhờ quy mô hoạt động toàn cầu đang tạo động lực tăng trưởng mạnh mẽ cho hai thương hiệu Roewe và MG.
Hai thương hiệu cùng chia sẻ các công nghệ cốt lõi và nguồn lực chuỗi cung ứng. Những công nghệ tiên tiến như hệ thống quản lý nhiệt tích hợp, pin bán thể rắn, kiến trúc AI-native và khoang lái AI-native lần lượt được ứng dụng, qua đó giúp phân bổ chi phí R&D trên quy mô sản lượng lớn hơn.
Bên cạnh đó, Tập đoàn SAIC Motor còn hợp tác với các đối tác như HASCO, Yanfeng, QingTao và Momenta để phối hợp phát triển xe và linh kiện. Điều này giúp đưa những tính năng công nghệ tiên tiến lên các mẫu xe ở phân khúc giá phổ thông, đồng thời tạo lợi thế công nghệ nổi bật hơn cho các sản phẩm mới của Roewe và MG.
SMPV cũng đã xây dựng được phương pháp phát triển sản phẩm thành công có tính hệ thống và khả năng nhân rộng. Ngay từ giai đoạn hoạch định sản phẩm, công ty đã tích hợp những nhu cầu thực tế của khách hàng, đồng thời kết nối đội ngũ marketing và phát triển sản phẩm thông qua các buổi đánh giá theo mô hình “Red Team/Blue Team”. Tại đây, các nhóm liên tục phản biện và kiểm chứng giá trị cốt lõi của từng sản phẩm qua nhiều vòng đánh giá, dưới cả góc độ thị trường lẫn sản phẩm.
Sau khi ra mắt, SMPV tiếp tục hoàn thiện sản phẩm dựa trên những cập nhật và phản hồi từ khách hàng, biến ý kiến người dùng thành động lực thúc đẩy quá trình cải tiến sản phẩm liên tục.
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MG4 tiếp tục bứt phá doanh số tại cả thị trường nội địa lẫn quốc tế, khẳng định sức hút của chiến lược kết hợp di sản thể thao và công nghệ điện hóa đại chúng.
Nhân dịp kỷ niệm 20 năm thành lập, Roewe đang thúc đẩy định vị thương hiệu theo hướng mới, hoàn tất quá trình chuyển đổi chiến lược từ “Thương hiệu tiên phong về xe kết nối” sang “Thương hiệu định hình kỷ nguyên xe AI-native”.
Thông qua hợp tác với Volcengine - nền tảng công nghệ thuộc ByteDance, Roewe đã giới thiệu mẫu xe AI-native Roewe Jiayue và tổ chức màn ra mắt toàn cầu của kiến trúc công nghệ AI-native CPP. Đây được xem là bước mở ra kỷ nguyên di chuyển AI-native mới dành cho các gia đình Trung Quốc, với những chiếc xe có khả năng thấu hiểu nhu cầu người dùng, chủ động phản hồi, đồng thời đảm bảo an toàn và khả năng tiếp cận rộng rãi.
Được phát triển trên nền tảng kiến trúc AI-native CPP, Roewe Jiayue 07 - mẫu xe AI-native đầu tiên trong dòng sản phẩm - chính thức ra mắt ngày 23/10. Chỉ trong 1 phút 53 giây, số lượng đơn đặt hàng chính thức đã vượt 10.000 xe, sau khi ghi nhận 51.827 lượt đặt trước trong giai đoạn mở bán sớm.
Hoạt động bàn giao xe trên toàn quốc bắt đầu từ ngày 01/11 và đạt 5.000 xe chỉ trong tuần đầu tiên, cho thấy sức cạnh tranh mạnh mẽ của mẫu xe trong phân khúc xe điện mở rộng phạm vi hoạt động (EREV).
MG đang mở rộng phạm vi tiếp cận khách hàng, kết hợp di sản thể thao hơn 100 năm với xu hướng điện hóa, đồng thời đưa công nghệ tiên tiến và trải nghiệm lái xe chất lượng cao đến gần hơn với đông đảo người tiêu dùng. Thương hiệu tập trung đáp ứng nhu cầu cá nhân hóa của nhóm khách hàng trẻ trong phân khúc giá từ 100.000-200.000 Nhân dân tệ (quy đổi tham khảo: tương đương khoảng 385-770 triệu VNĐ). 
Ra mắt ngày 21/08, MG 07 là mẫu sedan thể thao thông minh dành cho người lái trẻ, mang đậm DNA thể thao đặc trưng của thương hiệu. Chỉ trong 1 phút 57 giây kể từ thời điểm ra mắt, số lượng đơn đặt hàng chính thức đã vượt 10.000 xe; tổng số đơn hàng xác nhận vượt 42.000 xe chỉ sau 20 ngày.
Các phiên bản cấu hình trung và cao cấp chiếm 94,5% tổng doanh số lũy kế. MG 07 ghi nhận doanh số trên 10.000 xe trong hai tháng liên tiếp, với 14.577 xe được bàn giao trong tháng đầu tiên mở bán và 12.393 xe trong tháng 10. Mẫu xe duy trì vị trí trong Top 2 sedan NEV bán chạy nhất Trung Quốc, qua đó biến cam kết phổ cập công nghệ của MG thành những kết quả kinh doanh thực tế trên thị trường.
MG4 cũng tiếp tục duy trì kết quả kinh doanh tích cực. Tính đến nay, doanh số lũy kế toàn cầu của mẫu xe đã vượt 525.000 chiếc, trong khi doanh số hàng tháng tại Trung Quốc liên tục vượt 10.000 xe trong 13 tháng liên tiếp.
Riêng tháng 10, doanh số MG4 tại Trung Quốc đạt 15.503 xe, đưa mẫu xe trở thành ô tô cỡ nhỏ bán chạy nhất trên thị trường, xét trên tất cả các loại hệ truyền động.
Tại thị trường quốc tế, MG4 đã đạt chứng nhận an toàn 5 sao từ cả Euro NCAP và ANCAP, đồng thời nhiều lần dẫn đầu doanh số trong phân khúc xe điện thuần pin cỡ nhỏ tại châu Âu. MG4 đang trở thành một trong những minh chứng tiêu biểu cho sức hấp dẫn toàn cầu của các mẫu xe NEV Trung Quốc.
[bookmark: _byil7i3kkmtx]Một triệu chiếc xe lăn bánh - Cảm ơn tất cả những ai đã đồng hành trên hành trình này
Trên nền tảng cột mốc đáng tự hào này, SMPV sẽ tiếp tục lấy nhu cầu khách hàng làm trọng tâm, nâng cao giá trị mà công nghệ mang lại và kiên định với những giá trị thương hiệu đã lựa chọn.
[bookmark: _GoBack]Với tầm nhìn và sứ mệnh “SAIC in Motion, Excellence in Every Drive”, SMPV sẽ tiếp tục thúc đẩy sự phát triển của các thương hiệu ô tô lên những tầm cao mới, từng bước tiến vững chắc trên hành trình chinh phục cột mốc doanh số 1 triệu xe tiếp theo.
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Tinh dén déu thang 11/2026, doanh sé céng dén cta SMPV vugt mic
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